
CONTACT

COMPÉTENCES

SAVOIR FAIRE & SAVOIR

ÊTRE

LANGUES

INFORMATIQUE

43 ans
Permis de conduire

 fy.toure@gmail.com

 +33.6.62.69.04.60

 1 rue Lefebvre, 75015 Paris,

France

Pluridisciplinaire, grande
ouverture d’esprit, forte
curiosité

Qualités rédactionnelles de
synthèse et de rigueur

Expertise dans l'analyse
des risques des structures
d'opérations sur divers
secteurs d'activité

Aptitudes managériales et
développement de
compétences transverses

Bonne connaissance des
process de recouvrement

Gestion ef�cace du stress,
réactivité et grande
autonomie

Pro�l polyvalent, talent en
négociation

Anglais bilingue. Lecture et
validations de contrats,
conversations et
négociations dans un
cadre professionnel.

Autres : Espagnol (scolaire),
Wollof et Soussou (langues
maternelles)

Maitrise d'Of�ce 365, Access,
initiation aux langages HTML
et SQL

PROFIL BILINGUE
SPÉCIALISÉ DANS LES
FINANCEMENTS
STRUCTURÉS

Sens du client, ouverture d'esprit, qualités de synthèse, de négociations et
d'analyse. Bonne gestion du stress.

PRÉSENTATION

Plus de 17 ans d'expérience dans des sociétés �nancières spécialisées dans les
�nancements structurés d'actifs.

Depuis 2022, j'accompagne les chefs d'entreprises, investisseurs et institutions dans le
�nancement en leasing de leur patrimoine mobilier. Je mets en place un montage
adéquat sécurisé adapté à leur pro�l.

Je suis à la recherche d'opportunités dans les métiers de �nancements structurés ou
gestion d'actifs, en front (prospection, négociation), en relation directe avec une
clientèle internationale.

Mon souhait à long terme serait d’intégrer un établissement �nancier international.

EXPÉRIENCES

INGÉNIEUR COMMERCIAL CRÉDIT BAIL MOBILER - GRANDES

RELATIONS

Credit Agricole leasing & Factoring | Depuis février 2022 | CDI |

Montrouge | France

INGÉNIEUR COMMERCIAL CRÉDIT BAIL IMMOBILIER

Credit Agricole leasing & factoring | Juillet 2015 à janvier 2022 |

CDI | Paris 12 | France

FATOUMATA YARIE TOURE

Propose et met en place différentes formules de �nancement en crédit bail
immobilier avec intervention en risque et/ou risque et trésorerie de la banque.

Évaluation du montage sur les aspects immobilier, juridique et �nancier (analyse
du prospect, du risque, du sous-jacent, analyse juridique et économique et
détermination de la rentabilité de l'opération)

Animation des réseaux bancaires du groupe (CADIF, Caisses Régionales, LCL,
CACIB, CA IT, CA Suisse), en relation directe avec des partenaires crédit bailleurs
(BNP, Natixis, CIC ..), avec différents cabinets de notaires (Thessieux, TSD Notaires,
Huchet ..), prospection et animation portefeuille client (investisseurs côtés et non
côtés, les institutions, multinationales) et en relation

Ce poste m'apporte :

1 / 3

mailto:fy.toure@gmail.com
tel:+33.6.62.69.04.60


FORMATIONS

Septembre 2005 à
septembre 2006 - Master 2

Banque – Finance – Gestion

des risques - Université Paris
13, Sorbonne Paris Cité
Déléguée de classe
Stage de 10 mois chez CACIB
(Fixed Income Market -
Activité Titrisation)
Mémoire sur La Gestion des
Risques sur les Créances
commerciales en titrisation
Projet transversal : Analyse de
la stratégie �nancière de
France Télécom et étude de
l'OPA France Télécom /
Amena

Diplôme axé sur la gestion
des risques bancaires et
�nanciers et sur l'économie &
la �nance internationales

Septembre 2004 à
septembre 2005 - Master 1

de Sciences Economiques et

de Gestion, option Gestion

des Entreprises - Université
Paris 5 René Descartes,
Faculté de Droit
Diplôme obtenu avec
Mention
Stage à la Banque de France,
service des entreprises
Rapport de stage sur la
Maitrise du risque Financier
(analyse de la cotation
Banque de France)

Diplôme axé sur les métiers
de la �nance , sur le
management des entreprises
et la maitrise des outils de
communication

CENTRES

D'INTÉRÊT

VOYAGES

Multiculturalisme : Sénégal
(10 ans) , Guinée (7 ans),
France (depuis juillet 99). Vif
intérêt pour les voyages et la
découvertes de nouvelles
cultures.

RESPONSABLE SERVICE TITRISATION (FINANCEMENTS

STRUCTURÉS)

Credit Agricole leasing & factoring | Janvier 2012 à juin 2015 | CDI |

Montrouge | France

CHARGÉE D'AFFAIRES TITRISATION (FINANCEMENTS

STRUCTURÉS)

Credit Agricole Leasing & Factoring | Février 2007 à décembre 2011

| CDI | Issy Les Moulineaux | France

une expertise sur un autre levier de �nancement pointu avec notamment une
consolidation de mes compétences de négociation avec également un rôle
d'apporteur direct de prospects au groupe.

une validation des connaissances comptables, juridiques et �scales dans le cadre
des opérations de crédit bail immobilier

un rôle de pilotage de l'activité et d'accompagnement , une interaction et un
relationnel différent au sein du groupe et sur une clientèle internationale

Prospection et mise en place de nouveaux produits, développement des
partenariats externes, optimisation et industrialisation des outils de l’activité et des
services proposés,

Implémentation des projets transverses internes et externes (back up servicing,
mise en place d'un outil de cotation, de nouvelles offres ...)

Pilotage de la structuration d'opérations et services: relation commerciale, conseil
et négociation clients grands Coporate paneuropéens et nord-américains, cotation

Management et pilotage d’une équipe de 5 collaborateurs

Participation à la dé�nition et la mise en œuvre de la politique de gestion du
département et des objectifs de l'équipe

Élaboration et suivi du budget, suivi de l'évolution du PNB et des charges

Structuration des nouveaux programmes complexes

Contrôle et pilotage de la gestion opérationnelle de plus de 50 programmes de
Titrisation

Supervision et pilotage des dossiers structurés par les Chargés d’Affaires Titrisation:
support, formation, validation des process, gestion de la relation client, gestion des
con�its, lecture, négociation, validation et signature de la documentation juridique

Ce poste m'a donné l'occasion d'intégrer de nouvelles missions transverses et des
responsabilités qui ont permis:

une vision en amont de l'activité,

un rôle de pilotage de l'activité et d'accompagnement , une interaction et un
relationnel différent

un développement des mes compétences managériales avec différents types de
pro�ls

un développement de mes compétences de négociation

L'acquisition de nouvelles responsabilités décisionnelles

Négociation commerciale en phase de structuration et restructuration

Assistance des banques de liquidité dans la détermination des critères contractuels
et ajustements des missions de CAL-F dans le cadre des nouvelles opérations

Élaboration des procédures de gestion opérationnelle et des différents reporting de
suivi

En relation directe avec des banques de re�nancement (CACIB, Natixis, HSBC,
Citibank, Helaba, ING, BBVA, Banca Imi), les cabinets d’avocats (CMS Francis
Lefebvre, Clifford Chance, Allen & Overy…), les sociétés de gestion (ABC Gestion,
Eurotitrisation, ellow Horse), les conduits de re�nancement (LMA) et les clients sur
les programmes de titrisation Paneuropéens et nord Américains.

Ce poste a permis :
une expertise dans l'analyse des risques des structures, du suivi et de la gestion
du risque d'opérations de titrisation complexes (et simples)
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SPORT

LECTURES

Pratique du pilates, de la
gym suédoise et pratique en
loisir du basket–ball et du
volley-ball.

littérature africaine, afro-
américaine, française et
anglaise, polars américains et
romans policiers

ANALYSTE MONTAGE TITRISATION (FINANCEMENTS

STRUCTURÉS)

Credit Agricole Coporate & Investment Bank | Avril 2006 à janvier

2007 | Stage | La Défense | France

COLLABORATRICE EN CONSEIL

Audit Guinée - Pannel Kerr Forster | Juillet 2005 à octobre 2005 |

Stage | Conakry | Guinée

ANALYSTE FINANCIÈRE

Banque de France | Mars 2005 à juin 2005 | Stage | Paris | France

un développement de compétences de négociation, notamment en phase de
structuration et de restructuration (rôle commercial du poste)

une validation des connaissances comptables, juridiques dans le cadre des
opérations de titrisation

le maintien d'une gestion ef�cace du stress liée à l'activité et aux différentes
missions

Analyse, suivi des performances des portefeuilles de créances commerciales
titrisées, suivi de la relation client

Préparation des revues annuelles des programmes de titrisation et Suivi des
indicateurs de performance des programme de titrisation

Recueil des avis des senior bankers, des risques corporate et des risques par ligne
métier et réalisation d’une note de synthèse sur le risque global d’une transaction
de titrisation

Préparation des notes trimestrielles sur les programmes sensibles suivis par les
risques et des notes de revue sur les programmes non renouvelables de la ligne
titrisation (CDS, loans...)

Gestion du PNB global de l'activité Titrisation

En relation directe les différents départements de la banque (middle of�ce, back
of�ce, structuration, seniors bankers, risques), cabinets d’avocats, agences de
notation, sociétés de gestion et conduits CACIB.

Ce stage a permis :
la connaissance de l’activité de titrisation et des mécanismes de couvertures des
engagements

l'acquisition de compétences qui m’ont rendue opérationnelle dans le cadre de
mes activités.

le développement des qualités d’observation, de rigueur, de synthèse et
d’analyse

le développement de mon ouverture d’esprit, mon professionnalisme ainsi
qu’une réelle aptitude à travailler en équipe.

Etude de faisabilité, recherche de �nancement

Conseil sur les stratégies, états �nanciers,(aspects économique, juridique et �scal).

Analyse de la santé �nancière des entreprises via un dossier de cotation suivi d’un
entretien avec les entreprises cotées,

Intégration de bilans dans les outils BDF avec suivi des incidents de paiements des
effets (de commerce) et incidents de paiements chèques
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